


SOBRE GERSON NETO

GCerson Neto, mais conhecido como
Cersao . Expert em Langamentos,
Marketing e Vendas, com mais de 7
milhdes em vendas online.

E especialista em marketing digital e
trabalha nisso ha mais de 10 anos.

Adquiriu varios trofeus nesse merca-
do. E, aplica todo esse conhecimento
diariamente em sua empresa e nas
empresas que ja gerenciou das quais
conseguiu resultados absurdos, com
mais de 6 digitos.
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Me encontre nas redes sociais:

r@ @ogersao

1MILHAO EM 30 DIAS



https://www.instagram.com/haroldoduarte/

TRILHA DO ESTUDO

_ ENTENDENDO A INTERNET E O SEU
AULADI MOVIMENTO

Quem nao marca presenca no mundo ESTRUTURA DA AULA
digital hoje, nao somente corre O rsCO  « Jornada da internet

de perder espaco para a concorréncia, e+ Nao deixe de investir na internet
mas pior, ver seu negdcio simplesmente  * Anuncios digitais
desaparecer. E, € justamente por isso

que cada vez mais empresas tém

buscado maneiras de fazer essa

transicao da forma mais assertiva possi-

vel.

COMO CHAMAR A ATENCAO DO SEU
AULAOZ - puBLICO

Entender os diferentes niveis de estagios ESTRUTURA DA AULA
de consciéncia do consumidor ajudara
VOCé a vender seus produtos e servicos
com mais eficiéncia. Quando vocé fala
com 0O seu publico, vocé deve saber em
qual etapa da jornada de consci-
entizacao ele esta, desta forma, seu
conteddo sera mais preciso para se co-
nectar com seu lead.

Cliente alheio

Ciente dos problemas
Ciente das solucdes
Ciente do produto
Cliente interessado.




TRILHA DO ESTUDO

AULA 03 - COMO PUNIR A CONCORRENCIA

Garantir um bom atendimento ao ESTRUTURA DA AULA
cliente € o pontapé inicial (e um dos | Atender muito bem

Mmais importantes) para quem DbusCa . Entrar no nicho
fidelizar os seus clientes.Entdo, Gerson

encontrou formas incriveis de punir o

seu concorrente. Ficou curioso? Assista

aula e confira quais sao.

AULA 04 - PODE DAR DESCONTO?

Em um mundo tdo conectado e ESTRUTURA DA AULA
competitivo, onde os clientes sao a todo

momento atingidos por andncios, Nao & ¢ Anuncios do “7"

suficiente apresentar um bom servigo o DI @SR EEVES
apehas. E ﬂeceSSériO Compor UMa ] Propormonarexpenenuasunlcas
atmosfera de encanto e satisfacao para

fidelizacao. Dando condicoes especiais,

medindo o grau de felicidade do seu

cliente com os seus servicos, atendendo

as necessidades e se inovando no

Mercado.

AULA 0O5- ENTENDENDO O TRAFEGO PAGO

Vocé precisa levar as experiéncias dasua ESTRUTURA DA AULA
empresa para o online. E, muitas das Trafego pago

vezes VOCE nem precisa ter uma  « Fazero seu publico
empresa fisica. Essa € a vantagem de e+ Objetivos de campanha
voce expandir no digital.




TRILHA DO ESTUDO

AULA O6 - O QUE VOCE PROMETE?

Vocé precisa saber quais qualidades ESTRUTURA DA AULA
distinguem sua marca de seus .
* O que é trafego pago

concorrentes, 0 dué sua marca re- e Coisas absurdamente malucas cha-
presenta, o que torna seus produtos ou mam atencio

servicos diferentes e por que vocé e+ AIDA

merece ser escolhido. Nesse estudo

vocé vai analisar o que tem prometido

aos seus clientes.

AULA 07 - COMO USAR O INSTAGRAM PARA VENDER
MUITO

A ideia dessa aula e estimular o ESTRUTURA DA AULA
engajamento e atrair uma grande

quantidade de seguidores leais a sua = [ileel e ELUITEL &) GERE

. . . ¢ Bio
rotina.Com isso, Vvocé ganha em . Destaques
influéncia e gera oportunidades de « Postagens

¢ Reels

negocio para Si ou para a sua
empresa.Mas, para Iisso VOcé precisa
arrumar o seu perfil de forma mais
organizada e atrativa.

AULA 08 - O PLANO PERFEITO PARA VENDER

Vender mais e atrair novos clientes sao ESTRUTURA DA AULA
dois objetivos que toda empresa que

visa sucesso tem, afinal de contas, é Método do Pastor

q f .. r ¢ Problema
essa forma que um negocio se torna . Amplificacdo
rentavel. Portanto, se vocé quer saber e Testemunho
tudo sobre uma metodologia imbativel » Oferta

* Resposta

de vendas e como ela pode poten-
cializar os resultados da sua empresa, €
sO acompanhar esse estudo.

Quebra de objecoes




TRILHA DO ESTUDO

AULA O9 - PERDENDO O MEDO DE VENDER

Nesse estudo serdao apresentados trés ESTRUTURA DA AULA
estratégias para que voceé perca o medo

de vender no caixa rapido, melhore a
sua comunicacao com o cliente e saiba
ofertar da melhor maneira. Para assim,
vocé conseguir aplicar todos esses
conhecimentos aprendidos ao longo
dessas aulas e fazer um caixa rapido em
curto espaco de tempo.

Recorréncia

Indicagao

Ofertar algo a sua lista de cliente
Atitudes de negociagao

CONCLUSAO

Baixe as ferramentas, faca os exercicios, ESTRUTURA DA AULA
apligue cada conhecimento adquirido e

nao desperdice as oportunidades, para
gue vocé tenha mais resultados.

¢ Dicas finais
e Entre em contato




Vocé precisa
aprender a pensar
estrategicamente
quando o assunto é
vendas e conexao
com o seu cliente.

Gerson Neto







